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Accountmanager 
 

Met lef kom je verder. 

 



  

 

Vacature: Accountmanager. 

Als jij gepassioneerd bent om jouw talenten te benutten, grenzen te verleggen en samen met een 

toegewijd team impact te maken als excellente accountmanager én trainer, dan is dit de perfecte 

kans voor jou!   

 

Waar kom je in terecht? 

Pieterman is een trainingsbureau in Breda met eigen mensen in dienst en we bestaan al 

meer dan 40 jaar. We springen eruit door mensen met ambitie en talent aan te nemen, ze 

op te leiden en uit te dagen uit hun comfortzone te stappen zodat zij snel het verschil gaan 

maken bij onze klanten. Echt impact maken en mensen in beweging brengen.  
 

Wat ga je allemaal doen en leren? 
Als accountmanager bij Pieterman sta jij stevig in je schoenen als hét gezicht naar onze relaties. Je 

wordt de sparringpartner die echt het verschil maakt. Je duikt in de knelpunten binnen organisaties 

en weet deze te vertalen naar een leertraject dat past.  

Jouw missie? Structurele gedragsverandering verkopen, dáár zit onze impact, en daar krijg jij energie 

van. Je bouwt je eigen klantenkring op, van koude acquisitie tot warme relaties en duurzame 

samenwerkingen. Met onze interne trainingen en meetings word je razendsnel klaargestoomd.  

Je zet onze Next Step aanpak in bij klanten in allerlei sectoren, van technisch of commercieel tot 

maatschappelijke organisaties. Je past het zelf ook toe. Zo begeleid je organisaties stap voor stap naar 

betere communicatie en samenwerking. Ondertussen til jij je commerciële vaardigheden én je 

persoonlijke ontwikkeling naar een hoger niveau. Bij Pieterman werk je in een cultuur waarin leren, 

uitproberen en groeien centraal staan. Je krijgt coaching van ervaren gedrags- en 

communicatiespecialisten en ontwikkelt vaardigheden waar je niet alleen in carrière profijt van hebt 

maar ook ver daarbuiten.  

“Bij ons verkoop je geen standaardproduct, maar impact op mensen.”  

 

Onze ideale nieuwe collega: 

• Heeft minimaal HBO werk- en denkniveau,; 

• Denkt en handelt commercieel; 

• Heeft minimaal 3 jaar ervaring in sales (zou mooi zijn maar hoeft niet); 

• Is oprecht. In gedrag naar anderen en naar jezelf; 

• Is 32/40 uur beschikbaar; 

• Heeft een rijbewijs en is bereid heel (of half ;-) Nederland door te reizen. 

 



  

 

Ten slotte nog even dit… 

• Naast je salaris ontvang je ook een interessante provisieregeling en heb je 24 

verlofdagen; 

• Je krijgt een laptop, telefoon en mag gebruik maken van een autoregeling; 

• Maandagochtend beginnen we de week gezamenlijk verder is hybride werken geen 

probleem; 

• Naast dagelijks bezig zijn met je eigen ontwikkeling hebben wij ook nog 2 keer per 

jaar een opleidingsweek met het hele team; 

• Écht een unieke kans om in een zeer korte tijd opgeleid te worden tot de beste 

accountmanager het gebied van gedrag en communicatie.  

 

Zin in? Reageer dan door je CV op te sturen naar: info@pieterman.com. Een motivatiebrief is niet 

nodig, we zien je liever gewoon ‘live’. We horen graag van je hoe jij graag wilt solliciteren en 

kennismaken met ons bedrijf. De eerste ‘ronde’ organiseren wij, daarna is het aan jou… 
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